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Metodo BPS® — Business Project System

Ciao sono Marco Merangola, Coach
Aziendale, Business Designer e fondatore
del’Accademia LeadershipLab.

Ho preparato questo e-book gratuito per Te
che sei chiamato ogni giorno a prendere
decisioni importanti per far crescere il tuo
Business.

Per intraprendere insieme un viaggio alla
scoperta di uno strumento straordinario
che rivoluzionera per sempre il tuo modo di
pensare, progettare e fare Business:

Il Metodo BPS®

Business Project System

Ovvero la Mappa del Business.

Un sistema rivoluzionario che in 12 passi chiave ti permette di Progettare,
Costruire e Amplificare il tuo Business, in modo Matematico e Misurabile.

Vuoi costruire un Business da zero?

Vuoi rilanciare e amplificare i risultati
del tuo Business attuale?

Applica i Principi e le Strategie del Metodo BPS® - Business Project System
e lo ricorderai come lo strumento che in assoluto ha cambiato per sempre |l
tuo modo di fare Business.

@

LeadershiplLab

Pag. 2


mailto:info@leadershiplab.it

Metodo BPS® — Business Project System

Ma prima di andare avanti volevo dirti...

...GRAZIE!!

Grazie per aver deciso di dedicare il tuo tempo alla lettura di questo e-book.

Conosciamo bene quanto € impegnativa la vita di un imprenditore al giorno
d’oggi, quindi per ringraziarti dell’attenzione dedicata:

Sei invitato, come nostro ospite, al 1° appuntamento del prossimo:

START TO BUSINESS

Il Percorso su Misura per chivuole Avviare, Sviluppare o Ri-lanciare la

propria Attivita di Business (Online e Offline) in modo Matematico.

@) Pag. 3
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Il 1° appuntamento in cui vedremo insieme:

Come Costruire il tuo Nuovo Mercato

Passo fondamentale per non morire di tentativi in un mondo sempre piu
caratterizzato da Business liquidi e in costante cambiamento.

START TO BUSINESS ¢ un percorso LIVE su Zoom che teniamo solo 3 volte
Panno.

Quindi richiedi il tuo invito per partecipare gratuitamente da qui:

Un nostro Business Coach ti contattera per capire come possiamo
affiancarti nel tuo Business e per tenerti informato su quando partira la
prossima edizione del percorso.

Buona lettura!

Marco Merangol

W, eader;
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Perché e importante applicare il
Metodo BPS®al tuo Business

Un dato di fatto! Parliamo un po’ di lavoro
e di numeri... € i numeri hanno sempre
ragione nel lungo periodo!

Se c’eé una cosa che in Italia non manca e
la tendenza al lavoro indipendente, anche
se da molti & vissuto come una valvola di

sfogo rispetto al lavoro dipendente.

Vuoi perché negli ultimi oramai 10 anni il lavoro dipendente si sta sempre piu
sostituendo con il fenomeno delle collaborazioni coordinate e continuative.

Vuoi perché oggi sempre piu persone vogliono veder realizzare le loro idee
imprenditoriali per crearsi un futuro diverso.

Vuoi perché in fondo siamo un paese di artigiani che da sempre ha pensato
a come sviluppare affari ... mercanteggiando (a suo tempo non si chiamava
ancora Business.)

Qualunque sia la ragione... LTIALIA DEI RECORD
...0ggi va all’ltalia il record europeo per il 30%

lavoro indipendente con una percentuale LAVORATORI
che sfiora il 30% circa dei lavoratori AUTONOMI
autonomi, rispetto al totale degli occupati.

In questo abbiamo la media piu elevata di -

tutta I’Europa.
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Questa tendenza € destinata a salire entro il 2025.

Alcune statistiche governative citano che in ltalia circa il 40% degli ltaliani
occupera un lavoro indipendente, cioé dovra occuparsi e preoccuparsi di
procacciare lavoro e Business per se stesso e per I’'organizzazione di cui fara
parte.

Altro interessante fenomeno a cui assistiamo negli ultimi anni € poi che
moltissime persone, e sono sempre piu, di propria spontanea volonta,
prendono la strada del diventare Imprenditore e decidono di avviare
un’attivita in proprio, magari perché in testa avevano molte idee ma nessun
capo era disposto ad ascoltarle!

Sai ... perché spesso nelle aziende funziona cosi: ciascuno € un piccolo
ingranaggio che deve eseguire dei compiti dettati dall’alto e le persone che
“pensano” prima o poi danno fastidio.

Ora tutto questo che significa?

Che, sebbene sia abbastanza chiara la differenza tra il lavoro dipendente e
indipendente non sempre € chiaro nelle persone che compiono questo
F2 14

passo il significato di espressioni come “mettersi in proprio”, “avviare
un’attivita” o “diventare imprenditore”.

Infatti qualunque sia la natura per cui una
persona si trova ad essere o voler
diventare un lavoratore indipendente
oppure voler diventare Imprenditore, c’e
un aspetto che regna su tutto ed e la
mentalita Imprenditoriale.

Molte persone semplicemente non la acquisiscono!

Si proiettano con tutte se stesse nel Business, ma ragionando da
dipendenti!

Allora,
Imprenditore si nasce o si diventa?
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La mentalita Imprenditoriale non € quella che ti dice che basta la buona
volonta e una disciplina ferrea per ottenere le cose. Questo sicuramente ¢ |l
miglior modo per predire il fallimento della propria scelta di diventare un
imprenditore.

AVERE UN’IDEA ...

Questo per dire che ogni imprenditore o | NONGARANTISCE _

. .. IL SUCCESSO
aspirante tale ha sempre grandi idee, ma BUSINESS'//
avere un’idea, anche se brillante, non |®'™™ .
garantisce il successo di un Business! |,

i T —

E quando agisci da Imprenditorie che diventi un imprenditore e qualunque
idea imprenditoriale tu abbia € il modo di ragionare che ¢ diverso... un modo
progettuale di verifica, analisi e scelta di tutte le decisioni da prendere per far
funzionare correttamente il proprio Business, nuovo o attuale che sia!

Il vero Imprenditore che vuol essere un leader della sua organizzazione sa
che sono le sue decisioni a definire il successo I'insuccesso della sua Impresa,
a prescindere dalla crisi, dal mercato e dalla concorrenza. Ogni decisione
presa genera un effetto sul proprio Business.

Ma ora una domanda per Te:

Cosa succede oggi inesorabilmente tra le persone che si affacciano per la
prima volta nel mondo del Business attuale?

Ti cito solo due statistiche attuali che segnano drasticamente, come cicatrici
sulla pelle, 'andamento del Business attuale!

1. Il 78% delle aziende aperte non riesce a superare i due anni di
attivita?

2. 6 aziende su 10 dichiarano di avere difficolta e di non sapere come
agire per il futuro!

E perché succede tutto questo? Per la crisi?

@
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Il vero motivo non é solo la crisi!

La crisi ha solo messo in evidenza quelle carenze Manageriali e di
Leadership che erano gia latenti, presenti e sottovalutate negli Imprenditori,
nei Manager e nei professionisti.

Anzi la crisi, € il vero banco di prova di un Imprenditore, un Manager o un
Professionista. E il momento in cui pud dimostrare la sua bravura nel prendere
le decisioni giuste e intelligenti per lo sviluppo del suo Business in un mercato
complesso e competitivo come quello attuale.

Invece? A cosa assistiamo? ... Cosa succede?

In un primo caso ¢’é chi dopo aver dato fondo a tutte le risorse economiche,
fisiche e psicologiche dei primi periodi, dopo avere dato fondo alla propria
disciplina e forza di volonta, lavorando tanto e a volte oltre i propri limiti fisici,
di fronte alle difficolta del marcato attuale, rinuncia di prendere altre
iniziative.

Smette di studiare, di elaborare altre strategie innovative, rinuncia a
comprende le dinamiche e le richieste del mercato attuale e si affida alla
speranza che qualcosa cambi, fino a che si convince che per colpa grave della
crisi forse occorre chiudere la propria azienda e abbandonare di vedere
realizzata la propria idea.

Oppure...

All’'opposto, c’e chi preso dalla foga, o dall’asia da prestazione, si dedica
ossessivamente alla ricerca di qualunque strada lo porti alla realizzazione della
propria idea, promuovendosi ovungue, con chiunque e con ogni mezzo,
facendosi notare ... male e anche troppo!

Risultato! Perdita di focalizzazione e poco controllo del Business,
confusione agli occhi del cliente, aumento dei costi aziendali e inevitabile
aumento dell’esposizione finanziaria.

Ora in tutti e due i casi cosa genera tutto questo in chi si avventura in
modo sprovveduto?

Q)
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Confusione, smarrimento, sensazione di non sapere cosa fare e dove
andare, sensazione di non riuscire nella gestione delle attivita e la paura del
futuro che appare sempre piu incerto. Ecco perché amo ripetere questa mia
frase....

Oggi oltre la crisi, ci sono imprenditori fortemente in crisi!

(Marco Merangola)

Se:

Hai un’idea e vuoi realizzarla,

Vuoi aprire un nuovo negozio, un’attivita,

Vuoi avviare un’attivita di networking,

Vuoi avviare un nuova attivita professionale? (consulente, coach, etc.)

Vuoi migliorare, rilanciare e sviluppare il Business che hai attualmente.

Ecco le 3 cose fondamentali che devi conoscere per non fallire.

Se non vuoi far parte delle due statistiche citate poco fa ti occorre sapere tre
cose fondamentali:

Imprenditori non ci si improvvisa ma si diventa, solo se si apprendono le
capacita di ragionamento e decisionali tipiche del Management e della
Leadership Professionale.

Che oggi, ci sono regole diverse rispetto al passato per fare Business.
Bisogna conoscerle, saperle applicarle e saper anche cosa cambiera nel
mercato nei prossimi 24 mesi, e per te, come per me, vitale, per la
sopravvivenzal!

... ma sappi che sapere tutto questo, non ti basta!

Pag. 9
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Perché la cosa piu importante per lo sviluppo del tuo Business e racchiusa nel
terzo e ultimo punto, cioe:

3) Sapere progettare prima il tuo Business con uno strumento che ti
permetta di avere sotto controllo per sempre la tua attivita, nei prossimi 24
mesi e anche oltre!

Questo & il motivo per cui padroneggiare il Metodo BPS® & per te importante.

Ti parlo di uno strumento ti permette di mettere in fila una dietro I'altra tutte
le decisioni da prendere per far funzionare bene e per sempre il tuo
Business e prevedere quali possono essere gli effetti sul mercato.

Il Metodo BPS®
e la prima cosa che devi fare

Prima di impegnare tutti i tuoi capitali e 11 BPS® - Business Project System
scoprire magari che la tua idea di

Business andava migliorata oppure prima LA PRIMA COSA

di investire tutto in progetti che non fi CHE DEVI FARE!

porteranno a nulla se non frustrazione e
insoddisfazione!

Allora @ comprensibile perché é importante utilizzare il Metodo BPS®?

@) Pag. 10
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Cosa é specificatamente il Metodo BPS®

® _ . < Azienda: Intelligenza Manageriale
Metodo BPS Business Project SyStem Progetto di Business : by @) LeadershipLab
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Il Metodo BPS® - Business Project System & una Mappa, € un metodo
pratico e coinvolgente sviluppato da Me dopo oltre 30 anni di studi e
applicazione pratica nelle aziende in cui svolgo la mia attivita di Business
Coaching e Design.

E un sistema rivoluzionario che utilizza il pensiero visivo e che in modo
semplice, misurabile, pratico e veloce,ti permette di conoscere
approfonditamente il sistema di funzionamento di un Business e di cosa
occorre fare per creare, sviluppare, gestire o rilanciare qualsiasi
Business tu abbia.

E una metodologia di Business Coaching che attraverso un percorso
sequenziale di pensieri, decisioni accurate e verificate, strategie, tecniche e
un piano dettagliato, potrai fare tutti i giusti passi per trasformare la tua idea
imprenditoriale in un Business concreto e realizzabile.

@
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Le due regole fondamentali del Metodo BPS®

1) Il formato 50 x 70 — Almeno quello standard da aula... poi ne esiste uno
formato A3 per le sessioni di Business Coaching e uno 70 x 100 che
forniamo alle nostre aziende clienti.

La mente degli esseri umani funziona per associazione di immagini, tutto cio
che diciamo, la nostra mente la riproduce al proprio interno in forma di
immagini.

E difficile per un Imprenditore, un Professionista avere il quadro d’insieme di
come si svolge la propria organizzazione senza una descrizione visiva.

Capire come funzionano le organizzazioni non € un compito semplice... uno
schema visuale ti permette di semplificare e schematizzare una serie di
decisioni da prendere in sequenza. Le immagini aiutano ad evidenziare
informazioni a volte date per scontate aiutandoci a pensare e prendere
decisioni in modo intelligente.

2)“Se un business regge in un foglio, regge anche sul mercato!”

II Metodo BPS® sfrutta un principio del’Accademia LeadershipLab a noi
molto caro, che é:

La coerenza fa potenzal!

Grazie alla visione di insieme ti rendi subito conto se tutte le tue decisioni che
hai preso per far decollare il tuo Business, sono coerenti 'una con l'altra e
possono funzionare.

Il Metodo BPS® é un sistema per avere sempre sotto controllo il tuo
Business, perché ne descrive il suo funzionamento e la sua
organizzazione in un unico colpo d’occhio!

@
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Tutte le organizzazioni hanno un progetto.

Magari possiamo discutere se € piu 0 meno chiaro, ma uno dei problemi
principali per cui moltissime imprese nuove o avviate falliscono € che spesso
questo e solo nella testa dell’imprenditore, del Manager e non nero su bianco!

Il Metodo BPS® & il progetto del tuo BPS® - Business Project Systom
Business, come per costruire una casa hai INGEGNERE
bisogno di un Ingegnere che ti faccia |
prima il progetto e poi un’azienda edile per
trasformarlo in vera abitazione, la stessa
cosa vale con il tuo Business.

Prima con il Metodo BPS® delinei, scegli e decidi tutto cio che puoi fare per
farlo funzionare e poi passi alla sua attuazione pratica.

Per questo motivo il Metodo BPS® viene prima di tutto!

In tutta onesta, mi resi conto sin da subito che sul mercato esistevano anche
altri modelli di business - tipo il piu famoso il Model Canvass - che sono solo
all’apparenza simili perché utilizzano la visione di un quadro d’insieme.

Ma a mio parere sono mancanti di 7 differenze fondamentali che solo ed
esclusivamente il BPS® ti offre, e che sono:

e Conoscere cosa € uno schema o modello di Business e sapere come
applicarlo per lo sviluppo della tua idea.

o Un’attenzione particolare all’aspetto decisionale e come questo influisce
pesantemente sul tuo business.

o Conoscere e percorrere il percorso del funzionamento di un Business nel
mondo di oggi, con tutte le sue peculiarita online e offline.

@
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¢ Individuare, riconoscere e poter mettere nero su bianco il Tuo miglior
progetto di Business.

» Scoprire ed eliminare tutti i rischi di investimenti in tentativi inutili, non
facendo un salto nel buio e scoprendo solo dopo che non avrebbe funzionato.

o Permette di unire lo studio di analisi e creazione delle varie nature di
partnership necessarie per far decollare il tuo Business.

e Avere il quadro d’insieme del tuo progetto di Business per evolverlo
continuamente guardandolo complessivamente nel suo funzionamento.

La grande differenza del Metodo BPS®risiede in questi aspetti fondamentali,
e che insieme ad altre sue grandi specificita, lo rendono particolarmente
concreto ed efficace.

Quindi, se:

* Vuoi trasformare la tua idea Imprenditoriale in un Business concreto e
realizzabile;

Vuoi progettare un nuovo Business;

Vuoi sviluppare i risultati del tuo Business attuale;

Vuoi migliorare il funzionamento e |'ottimizzazione della tua
organizzazione;

Vuoi migliorare le performance della tua azienda sul mercato;

Vuoi avere un quadro d’insieme del tuo modello di Business;

Vuoi avere sempre sotto controllo il tuo Business per non aver sorprese
economiche e finanziarie...

... Metodo BPS® ¢ l0 strumento in assoluto che ti permette di farlo.

Il Metodo BPS é lo strumento che fa emergere
'imprenditore che c’é in Te!

@
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COSA non é il Metodo BPS®

Il Metodo BPS® non & un Business Plan!

Lo scopo di un Business Plan & quello di descrivere e comunicare progetti in
modo tale che possano essere presentati a potenziali investitori, Business
Angel e a banche per richiedere finanziamenti.

Sostanzialmente il Business Plan nasce con 3 obiettivi:

1. Determinare un progetto futuro.

2. Verificare in che misura si possono raggiungere gli obiettivi.

3. Servire come “biglietto da visita” per presentare I'impresa all’esterno
(potenziali soci, finanziatori, banche, clienti e fornitori).

Infatti il Business Plan & diverso dal Metodo BPS® soprattutto perché é statico,
non descrive il processo del funzionamento di un Business ma ne fa una
fotografia di cid che potrebbe essere o sara.

Il Business Plan non descrive le correlazioni tra le decisioni prese, ma solo le
sue parti organiche per essere valutato, come ’analisi di mercato, analisi dei
rischi e I'analisi finanziaria e la tabella di marcia per I'implementazione del
progetto.

In realta un buon lavoro effettuato con il Metodo BPS® ¢ la base perfetta per
stendere un solido Business Plan.

Per il BPS® & presente in alcuni Incubatori e Acceleratori di Impresa in Italia,
proprio per aiutare nuovi imprenditori € neo imprenditori a trasformare le loro
idee innovative in progetti che poi possano essere presentati a enti finanziatori
o investitori.

@
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| limiti del Business Plan

Sono sostanzialmente tre:

e Fare previsioni a 3/5 anni in un mondo estremamente veloce e
schizofrenico come quello del Business di oggi € decisamente utopia.
e La mancanza per I'imprenditore o il Professionista di una visione di

insieme.
¢ Non permette di collegare decisioni quotidiane con la strategia di

fondo e la visione dell’Azienda.

Le unicita del Metodo BPS®

Iniziamo insieme a vedere
come funziona.

Metodo BPS®

Business Project System,  Acienda:
Progetto di Business .
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Il BPS® sfrutta il principio visivo di un percorso decisionale composto da 3
unicita che lo fanno differire e lo contraddistinguono in Italia come un modello
unico e rivoluzionario:

1 - 12 passi per 12 decisioni indispensabili da prendere
coerentemente.

Le prime sei decisioni definiscono il tuo schema o modello di Business.
La settima e 'ottava rende misurabile il tuo Business.

Le ultime 4 definiscono la gestione del tuo Business.

2 - 3 Livelli decisionali, in ordine di sequenza: il primo sulle decisioni
strategiche, il secondo sulle decisioni operative, il terzo sulla
pianificazione delle azioni.

3 - Un percorso visivo fatto da Mo BPS® - oo O B ™ e
frecce che definiscono il modo m ““““““““““ im \“/ SR
intelligente di  prendere una _ h @ @ ""i’,} W |
decisione e l'impatto che questa U G |l f:: 5
decisione ha nella realizzazione del | = {,,&“‘“-"»'%% |
tuo Business. o U jf 0 M J\‘ -

Qui c’¢ il cuore del Metodo BPS® ... ovvero l'Intelligenza Manageriale
applicata al Business.

| 4 presupposti del Metodo BPS®

Il Metodo BPS® si basa su innovativi e ultimissimi principi di Management e
Marketing che lo rendono estremamente efficace nel far funzionare il tuo
Business attuale.

@
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| 4 principi sono:

1.Tutto parte da”a Chiarezza de”a tua |@,PHESUPPOSTlDELMErODOEPs”-BusinessProjectSystem
IDEA IMPRENDITORIALE;
1.IDEA IMPRENDITORIALE

2.Tutto €& in funzione del tuo CLIENT | 2 cuente core BusINESs e e
CORE BUSINESS: 3.VALORE OFFERTO iz I

’ 4. FORMULA DI BUSINESS L (N
3.Tutto ¢ in funzione del VALORE che N | |
puoi offrire al tuo cliente; Q “‘\\

4.Tutto & in funzione della tua
FORMULA di BUSINESS.

Nel percorso formativo del Metodo BPS® (vai su www.leadershiplab.it)
Affianchiamo gli Imprenditori nel Progettare e Sviluppare il loro Business,
tenendo sempre conto di questi 4 principi chiave.

Principi che oggi regolano un Business Matematico e Misurabile.

Gli strumenti per utilizzare il Metodo BPS®

Il Metodo BPSP® si utilizza con I'uso di alcuni strumenti visuali, come i disegni,
le immagini, i grafici, i post.it su cui scrivere le tue decisioni.

Tutti strumenti che ti sono utili per fissare, discutere, costruire e sviluppare
I’idea di Business che vuoi realizzare.

Questa modalita valorizza I'uso delle domande strategiche e le propone in un
percorso di scelte che chiariscono e definiscono tutto cid che occorre fare per
realizzare il tuo Business.

@
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e Post.it di tre colori e di dimensione

GLI STRUMENTI PER UTILIZZARE IL BPS® - Business Project System

media. Un colore per ogni livello P ———
deC | S | on ale; » POST.IT DI TRE COLORI E DI DIMENSIONE MEDIA _
. . . UN GOLORE PER OGN LNELLO DECISIONALE - i
e Pennarelli medio grandi per |.: o meoocrano . lm" -
o SET DI MATITE COLORATE > IV o :

scrivere sui post.it;

e Set di matite colorate,

o Evidenziatori di due colori, per
esempio giallo e arancio.

© EVIDENZIATORI DI DUE COLORI

@ >

ipLeb

| post.it servono per fissare le decisioni prese in una determinata area di
discussione.

| pennarelli medio grandi servono per scrivere sul post.it la decisione presa
per ogni singolo passo.

Il set di matite serve per trasformare le decisioni in immagini evocative,
risvegliando la parte creativa della nostra mente (spesso un’immagine ha il
potere di esprimere piu efficacemente un’idea piu di mille parole.)

Gli evidenziatori servono per dare risalto a cio che € prioritario.

Il risultato sara di un percorso fatto da
post.it, disegni e immagini che con l'uso
della fantasia di ognuno, rendono il percorso
di Business un quadro di insieme, ricco di
emozioni.

II Metodo BPS® semplifica in modo visivo la realta di un’organizzazione
aziendale e di tutti i suoi processi per farla funzionare al meglio.

@) Pag. 19

LeadershiplLab


mailto:info@leadershiplab.it

Metodo BPS® — Business Project System

Come utilizzare il Metodo BPS®

Ora che hai tutto, vediamo da vicino una sintesi di come con il Metodo BPS®
puoi realizzare concretamente il tuo Business.

Tutto parte da qui, dalla tua idea, da cid e BPS et . (o TTESE
che vuoi realizzare. E il primo e T . s i
fondamentale passo che devi compiere e i ax,. b
nel farlo devi chiarire bene con te stesso 0 e W |
cosa vuoi realizzare. E anche il primo e |
forse il piu distruttivo errore che < - <
compiono le persone. Q Y =

L’idea non deve essere per forza geniale o originale: € fondamentale che
sia chiara e realizzabile.

La prima cosa che devi fare per avere successo nel tuo Business e nella tua
organizzazione e chiarire estremamente bene la tua idea, ovvero cid che vuoi
realizzare.

A volte e chiara nella tua mente, ma non lo e éﬂ —
e nei confronti di chi ti osserva, di chi {i F T e — N
ascolta e dovrebbe capire come puoi * y @ ' @ ~ =
essergli utile. 0 (. 5 :: !

In questa fase con Il BPS® ti aiutiamo a - el . |
chiarirla  in modo tale che sia |4 { HM J = H\
assolutamente definita. i e |

Una volta definita la scrivi sul tuo post.it .... su in alto!

@
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La seconda scelta ¢ il tuo Client Core — s BT
Business, il centro del tuo Metodo BPS®, . @”%"@ .
cioé chi & colui che hai scelto come 7 ol W=
soggetto e oggetto del tuo Business. . B i jm;: o el |
Chi sara il cliente specifico a cui vuoi far | ;Ff ' "“"" d ] :UE ;
arrivare la tua idea. M meam

Queste sono le prime due decisioni fondamentali ed importantissime da
prendere poiché descrivono I’'inizio e la fine del percorso di Business.

Questo modo di interpretare in modo diverso il
Business rende diverso, innovativo e
straordinariamente efficace il Metodo BPS®

Tutti le altre decisioni servono per collegare la tua idea al tuo punto di arrivo,
che sia un cliente, un segmento, un progetto, un settore ... non cambia!

Per ogni decisione si parte con un primo livello decisionale che € quello
strategico, poi terminato si ritorna ad un livello operativo e di pianificazione
delle azioni.

Metodo BPS® - susines: e e :—J S tassenins
La terza decisione ¢ il VALORE CHIAVE o o MJF@ i
. . . . . . . - —T
che vuoi offrire ai tuoi clienti e per cui un 0 o W
. < . . ’ i i ¢
cliente e disposto a darti dei sold.. y Y Sl
T~ ey .|
o y 00
Q) e N— e
Lol e —
Q
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La quarta decisione

POSIZIONAMENTO che vuoi

assumere

sul mercato e per cui sarai ricercato e

scelto dai tuoi clienti.

La quinta decisione ¢ in base al servizio
che vuoi offrire ai tuoi clienti, su che tipo di
FORMULA DI BUSINESS si sorreggera

matematicamente il Business.

La sesta decisione ¢ l'insieme dei MEZZI
adeguati e migliori con il quale riuscirai ad

offrire il valore del tuo prodotto e servizio ai

tuoi clienti.

ol rogetto di Business by & Lesdershipl.
RBORSE CHy La
coweroar Tua idea
= = Lm i
> - Wevll | T
o
i . )
v 68 I TAL o
H o nwo A
s | Cliente | posizionsmento’y i
H o m— -l !
s w1 4
— . | - U 0 0
L;-m " osan ez = smoma <l v o
Metodo BPS? - Businsss Projet system | A0mr : st
= s Tua idea
. p— -
0 > &‘.’:f-'ﬁ:f. R el
—
M e ju 22
] Rets §
Vo= au-‘*‘fr—)"“" -
: H c::’g; Poﬁumnumamo \ ‘ ;
| = — e |
| e & | |
J U U U \
_ . [BETE= = "
Q‘ - e -
KQ — = = - S
Lomorsip
Metodo BPS?® - Busines . :::1: o £ ‘n:nl:m:vxa‘:,:mwﬁ:
msonse Cras e La
B : mmos
[—— o ronan Fl
> ';::'::Ef B < o
e
e B emf=d
3 e
U A Il AT e |
LFF"E 1 Tuo e
i | ”:d \Clieﬂle | posizionamento | i
i sl J E— s H
_ ST = Pl
Q‘ ey
2 P = oo ] e -
Losdersplat

QUESTE prime sei decisioni sono quelle che DEFINISCONO IL TUO

PROGETTO DI BUSINESS.

®
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=-— o W,
La settima decisione & composta = - j@ =
dall’insieme degli INDICATORI con cui 0" B S
costruirai e misurerai i tuoi risultati di Fo= =] A
Business. T*?,: : met R |

Nello specifico ti parlo della definizione dei risultati che ti aspetti dal tuo
Business, degli Obiettivi che ti dovrai porre e dell’insieme delle entrate e del
profitti del tuo esercizio di Business.

L’ottava decisione & [Iinsieme di e é_.;\ e
ATTIVITA CHIAVE che puoi intraprendere s ;;;Uf@ o
per far arrivare il valore ai tuoi clienti target. - —

- . I R 2 el
Qui ci sono - grazie a tecniche innovative di I ]:,..y\// |
controllo di gestione - tutte le decisioni da ' & ey
prendere per rendere matematico lo & ! UW v ) M_ﬁgfm,‘ 7 ‘‘‘‘‘‘‘‘ i

sviluppo del tuo Business.

QUESTE due decisioni sono quelle che MISURANO IL TUO PROGETTO DI
BUSINESS.

La nona decisione & costituita dall’insieme F”‘""““”"‘"’j’m,‘. ]
delle RISORSE CHIAVE che ti sono B M \ _
necessarie per distribuire, organizzare il tuo J gr}jhf@f@:‘# a ’
Business e come queste incidono sui costi | =8 = |
: . < TR _ales
della tua organizzazione. 10 g K AL
u%:w V / comm -sese — ;ﬂﬁ exmare -ncan

@
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La decima decisione € fondamentale per
la Tua sopravvivenza, poiché analizza le
COMPETENZE CHIAVE che ti occorre
possedere per raggiungere il successo nel
tuo Business.

L’undicesima decisione analizza e studia
i rischi e le minacce che possono esserci
sul mercato e che possono impedire o
limitare il successo del tuo Business.

La Dodicesima decisione si focalizza
sulla ricerca delle partnership che ti
occorrono per far decollare il tuo Business.

IL PERCORSO DEL BUSINESS

QUESTE ultime decisioni sono quelle che o
t dicono come GESTIRE IL Tuo |+ +——0O
PROGETTO DI BUSINESS.

Bushess

DEFINISCONO MISURANO GESTISCONO
IL BUSINESS IL BUSINESS IL BUSINESS
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L’insieme di frecce che vedi sul Metodo BPS® sono lo schema di
ragionamento che ti mostra come prendere le decisioni.

Questa modalita si basa sull’Intelligenza Manageriale applicata al Business,
che insegniamo nella nostra Accademia LeadershiplLab.

Al temine delle decisioni strategiche si torna sul percorso per delineare le
decisioni operative e la pianificazione delle azioni da svolgere per farlo
funzionare ora e per sempre.

Alla fine di tutto il tuo percorso cio che ottieni € una strategia che delinea un
tuo modello di Business, un insieme coerente di decisioni operative da
implementare, un’analisi dei costi e delle entrate per sostenere I'esercizio e
una pianificazione accurata per area, di tutte le azioni da compiere.

Come ti dicevo all’inizio di questo E-Book, tutto cié che hai, che non hai e
che ti serve per far decollare e far funzionare matematicamente il tuo
business.

Per chi é il Metodo BPS®

IMPRENDITORE o NEO IMPRENDITORE che vuole trasformare la sua idea

in un progetto di business.

A CHI SERVE IL METODO BPS? - Business Project System

* IMPRENDITORI g
MANAGER & PROFESSIONISTA per | - manaces A
coinvolgere il proprio team di lavoro nel | = sosnessconon

sviluppare maggior business.

g:

Loadorshipi ¢

CONSULENTE/ BUSINESS COACH: Per aiutare i propri clienti a mettersi in
discussione e sviluppare nuovi modelli di Business.

@
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| Vantaggi del Metodo BPS®

Riepilogando, con il Metodo BPS®:

e Conoscerai e saprai applicare le nuove regole del mercato,
ottimizzando le risorse a disposizione.

e Saprai progettare il tuo Business, prima di ogni altra cosa o
investimento, in modo da avere sempre sotto controllo la tua attivita.

e Saprai sempre quali decisioni prendere per sviluppare il tuo Business.
o Farai le mosse giuste per il tuo Business, costantemente.

e Comprenderai sin da subito quali sono le conseguenze positive e
negative delle tue decisioni.

e Capirai cio che hai, cio che non hai e cio che ti serve per realizzare |l
tuo Business.

E in un mondo complesso come quello del Business di oggi... non mi
sembra poco!

®
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In conclusione ho un ultima domanda per te:

Vuoi essere in grado anche tu, d'ora in poi, di prendere
sempre la decisione migliore per lo sviluppo del tuo
business?

Allora il Metodo BPSP® é tutto cio che ti serve!

Questo E-Book ¢ la sintesi di un metodo innovativo che per essere efficace
nel Business di una qualsiasi persona o organizzazione ha bisogno del

tempo necessario per essere compreso e messo in pratica.

Noi lo facciamo nei tre giorni dell’evento Metodo BPS® - La Mappa per

Progettare, costruire e amplificare il Tuo Business.

Tre giorni in cui i partecipanti imparano a mettere in pratica al 110% la
metodologia BPS® e a Progettare il proprio Business Matematico e

Misurabile.

3 giorni che in assoluto cambiano il tuo modo di guardare e fare Business.

Se desideri maggiori informazioni sull’evento, trovi tutti i contatti nel footer di
ogni pagina di questo manuale.

Tendenzialmente noi consigliamo (ma non € obbligatorio) di partecipare prima
ad un percorso che teniamo solo 3 volte I’anno online e che ti fa arrivare
in aula ancor piu pronto e preparato.

Il percorso si chiama START TO BUSINESS e mi farebbe davvero piacere
invitarti gratuitamente come nostro ospite al primo appuntamento.

@
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Conosciamo bene quanto € impegnativa la vita di un imprenditore al giorno
d’oggi, quindi per ringraziarti dell’attenzione dedicata:

Sei invitato, come nostro ospite, al 1° appuntamento del prossimo:

START TO BUSINESS

Il Percorso su Misura per chivuole Avviare, Sviluppare o Ri-lanciare la

propria Attivita di Business (Online e Offline) in modo Matematico.

Il 1° appuntamento in cui vedremo insieme:

Come Costruire il tuo Nuovo Mercato

Passo fondamentale per non morire di tentativi in un mondo sempre piu
caratterizzato da Business liquidi e in costante cambiamento.

’ !
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E un percorso LIVE su Zoom che teniamo solo 3 volte I’anno.

Quindi richiedi il tuo invito per partecipare gratuitamente da qui:

Un nostro Business Coach ti contattera per capire come possiamo
affiancarti nel tuo Business e per tenerti informato su quando partira la
prossima edizione del percorso.

Ora, non mi rimane che salutarti e ringraziarti per la tua fiducia.

Ci rivediamo nei nostri percorsi.

Per la tua Crescita Professionale;

Fai che Accadal

Marco Merangola
{l

www. leadershipkab. it
o e
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